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国网英大集团依靠自身在电力行业的深耕和积累，积极探索国网公司客户、渠道等间接资源的有效
运用方式，创新产品与服务，在金融服务中凸显出自身的特色和价值。

文  |   本刊记者   张越月

2016 年 8月，银监会透露，将进一步扩大

财务公司延伸产业链金融服务试点。

在产业链金融渐入佳境时，这无疑是一个重

磅信号，因为它意味着，更多大型企业的财务公

司，有机会通过集团公司的应收账款、信用等担

保方式，在产业链相关参与方的金融产品与服务

中大展拳脚。

其中，电力产业链中财务公司的表现和潜力

尤其令人期待。

电力产业链，即由电力的生产、输配和销售

使用形成的产业群。国家电网公司作为全球最大

的公用事业企业，其产业链上下游客户具有数量

巨大、分布广泛、差异显著的特点。粗略划分，

主产业链共有三条：一是电力供应产业链，包括

上游的电厂和下游的电力用户；二是电网建设产

业链，包括上游的电工电气装备制造业和施工企

业；三是企业集团的电工电气装备制造产业链，

包括上游的原材料供应商和下游的电力设备需求

方。除了传统的电网业务，推动构建全球能源互

联网、加快开拓电动汽车服务和电子商务等新业

务，将为金融产业带来新的业务机会。

近年，国网英大集团依靠自身在电力行业的

深耕和积累，积极探索国网公司客户、渠道等间

接资源的有效运用方式，创新产品与服务，在金
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融服务中凸显出自身的特色和价值。

中国电财：摸清链条  打下基础
作为资金管理链条不可或缺的重要环节，中

国电力财务有限公司希望将自身打造为“电力金

融专家”，因此，中国电财首先摸清上游包括水

电、风电、太阳能等清洁能源发电企业，设备材

料供应商、施工修造企业，下游电工电气设备购

买用户等各种类型企业的资金运行规律和特点，

并根据不同需求提供金融产品。

当前，中国电财完成开展产业链金融业务指

导意见、可行性研究报告、风险标准、工作方案

等文件的制定，修订相关业务制度、操作规程和

流程，产业链金融试点准备工作基本就绪。按照

分步实施原则，明确获得试点资格后首先开展“一

头在外”的票据贴现和“一头在外”的应收账款

保理业务，未来将开展“一头在外”的票据承兑

业务和上下游资金结算业务。

在传统业务方面，可以从电网产业链上游等

可再生能源发电企业入手，积极提供融资支持。

具体来说，可以优先选择产业链上游的新能源发

电和物资设备材料供应商开展，国家电网公司作

为应付购电费和应付物资设备材料款的付款方，

风险能控可控。

在创新业务方面，中国电财首先做好电动汽

车异地缴费、跨省清算等支付清算服务；积极协

助做好第三方支付牌照申请工作；同时，加快建

设国网公司本外币跨境双向资金通道，争取在引

入境外低成本资金方面实现突破。

英大财险：明确方向 扎根实体
在打通产业链的过程中，英大泰和财产保险

股份有限公司则根据自身定位，明确了扎根实体

的方向。

2016 年 5月，公司提出了建议，即加快完

善共保再保体系，密切跟进特高压建设，突出新

能源保险业务特色化发展方向，积极拓展国际电

力项目业务。在去年一年中，英大财险开拓中央

和地方发电企业财产保险业务，创新开发太阳能

光伏组件责任保险，与北汽新能源、等开展战略

合作，并对电动汽车、充电桩等新能源汽车相关

保险业务进行专题研究并作出专项规划。

下一步，英大财险将继续在上下游中寻找“痛

点”，拓展自身可能发展实体业务，针对电力能

源行业开发银保渠道小微企业履约保证保险；积

极探索电网上下游单位雇主责任险产品创新；深

入研究客户需求，加大业务开发力度，将产业链

上游目标客户聚焦于业内领先的地方发电集团、

国网公司重要电力设备供应商和业务规模排名靠

前的电力建设集团。

在电动汽车领域，英大财险将加大电动汽车

产业链相关保险产品的研发力度，创新电动汽车

相关保险产品营销方式，提升业务领域地位；加

强与国网商城合作，创新产品，发展情境化营销。

重点推动电力职工车险业务，利用技术创新，加

大对家财险和意外险的推广力度。

在海外业务领域，英大财险加强境外项目风

险管理，推动海外电网资产投保财产险、海外电

网工程项目投保建工险和海外系统员工投保电网

职工出境意外保险。

英大信托：有的放矢 衔接需求
基金化、平台化、国际化、证券化，是英大

国际信托有限责任公司在产业链金融中确定的发

展路径。英大信托先是围绕产业链的利益机制中

的各环节，从相关技术、业务广度与深度方面着

手，分析产业链当前和未来的需求、空间和规律，

评估产业链风险要素及分布特征，有针对性、有

差异地设计金融服务模式。

清洁能源、电网供应链领域的投融资服务，

是英大信托已经取得的阶段性成果，其中，“蓝

天伟业”清洁产业基金运作良好，“应收账款质
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押监管+现金提存保证”供应链业务操作模式，

已有十余款产品落地。

下一步，英大信托将充分利用产业背景和发

挥信息优势，以“蓝天伟业”产业基金为平台，

拓展风电、水电、光伏和生物质能等清洁能源发

电领域的投融资业务；研究分析回购式和买断式

应收账款融资业务模式，探索利用信托开展产业

链客户应收账款融资业务；发起设立电网供应链

投资发展基金，解决电网供应链上游企业融资难、

融资贵的问题。

公司还将开拓电工装备、电动汽车充换电、

售电公司等领域的投融资业务；挖掘电动汽车产

业链相关参与主体的融资服务需求，及时跟进提

供多元化产品与服务；同时，公司将加强全球能

源互联网投融资模式研究，研究利用产业基金、

债券发行、融资租赁等方式满足建设融资需求，

推进境外境外证券投资业务，加快布局国际化业务。

英大人寿：立足行业 适销对路 
英大泰和人寿保险股份有限公司始终发挥保

险专业优势，致力将自身打造成为“电力寿险管

家”，在精耕细作电网系统人身险业务的同时，

持续为电力产业链客户提供优质、贴心的人身保

险保障及服务。

目前，英大人寿已与多家电力上下游单位建立

人身险业务合作，为其员工提供完善的人身风险保

障，比如城市电力营业厅的利用以及农电工渠道开

发。与此同时，英大人寿还为川藏联网项目、国网

特高压建设施工人员提供建筑工程意外伤害保障。

接下来，英大人寿将继续在电力上下游产业

链单位寻找合作机遇。在传统人身险方面，深入

分析目标产业链客户保险需求，开发适销对路的

保险产品，制定切实可行的营销规划，根据各单

位需求特点，量身定制专属保障和服务，不断拓

宽合作深度和广度；在创新渠道方面，加强与国

网商城合作，充分借助其开放的网络平台和资源

优势，创新特色化产品，为国网员工及员工家庭

提供方便、快捷的人身保障购买窗口。

随着全球能源互联网发展合作组织的成立，

以特高压电网为骨干网架、全球互联的坚强智

能电网技术在全球范围推广，英大人寿可为全

球能源互联网组织遍布全球的工作人员提供全

面的人身保险保障，同时也可为参与特高压建

设的境内外技术人员和施工人员构筑安全屏障。

英大长安：聚焦融资 挖潜增效
英大长安保险经纪有限公司在探索产业链

金融的过程中，从解决“融资难、融资贵”的问

题出发，打通资金融通渠道。当前，业务拓展是

主要任务，英大长安全力建立起高效稳定的产业

链金融服务平台，满足自身开展业务的需要，有

融资需求的供应商，可以通过平台提出申请，英

大长安负责向核心企业核心信息真实性并提交银

行，审查通过后发放贷款，核心企业在合同约定

的时间内向监管账户付款。

因此，目前的产业链金融平台，主要是依靠

平台收取会员费、信息服务费等方式实现盈利。

未来阶段，当业务发展进入转型期和互联网金融

发展期，公司供应链金融平台将深化服务，不断

挖掘客户和业务类型，逐步探索产业链金融与互

联网金融的结合模式。

随着业务模式逐渐成熟，资金来源将从原来

的银行和非银行金融机构，逐步拓展到财务公司、

基金、信托、保险、P2P等，融资业务也将逐步

拓展为更广泛、更复杂的业务类型，如订单融资、

融通仓业务和保兑仓业务等。服务用户也将由供

应商扩大到链上其他企业和链外企业。同时，新

的增值内容将出现，如通过提供融资咨询和个性

化定制产品方案等。此外，合作范围也将进一步

扩大，包括电力公司、第三方评级机构、物流公

司等产业链上的企业，都将进入英大长安的合作

名单之中。

更多大型企业的
财务公司，有机
会通过集团公司
的应收账款、信
用等担保方式，
在产业链相关参
与方的金融产品
与服务中大展拳
脚。
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