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保险理财兼具保障功能和投资功能，可以使资产获得较理想的保值和增值。 

文  |  温贤烃

保险理财更易获居民青睐
低利率时代，

中国经济蓬勃发展，国民人均可支配收入

逐年增长，人民生活日渐富足。根据《中国统计

年鉴》数据，2020 年国民人均可支配收入为 3.22

万元，是 2010 年的 2.5 倍，是 2000 年的 8.6 倍多。

招商银行、智研咨询公布的《2021—2027 年中国

财富管理产业竞争现状及市场分析预测报告》显

示，2020 年中国个人可投资资产规模达到 241 万

亿元，中等收入人群财富管理和配置需求旺盛。

然而，近年来全球经济增速放缓，新冠肺

炎疫情、地缘政治等因素进一步恶化全球经济

环境，各国纷纷开启“降息”“救市”模式，

利率持续下行。尽管我国抗疫成绩显著，但是

面对全球经济的大环境，经济存在一定的下行

压力，利率水平整体而言也呈现下行趋势。虽

然当前利率水平已处于改革开放以来的历史低

位，但与发达国家相比仍处于高位，伴随着利

率市场化的推进，未来仍可能存在降息空间。 

根据2021年6月市场利率定价自律机制（以

下简称“利率自律机制”）发布的新规，存款

利率定价规则迎来大调整，存款利率从此前的

“基准利率 × 倍数”改为“基准利率 + 基点”。

新定价规则下，部分银行下调一年期以上定存

利率，并且导致其他低风险理财产品收益率的

下降。无论是银行理财还是货币基金，都出现

了利率下行的现象。早在 2018 年，中国银保

监会主席郭树清在陆家嘴金融论坛上警示投资

者，“世界上没有高回报低风险的金融产品，

宣扬‘保本高收益’就是金融诈骗”，并警示

投资者，“理财产品收益率超过 6% 就要打问号，

超过 8% 很危险，超过 10% 就要做好损失全部

本金的准备”。2019 年中国人民银行原行长周

小川在出席创新经济论坛时也表示：“10 年后

想要买款年化收益 3% 的理财产品，都可能像

汽车牌照摇号那样完全靠运气了。”如何在利

率下行的常态化趋势下寻求稳健的理财投资和

资产配置策略，成为投资的第一要务。

2019 年我国人均 GDP 首次突破 1 万美元。

按国际经验，人均 GDP 首次突破 1 万美元后

保险深度会快速提升，主要原因是随着个人及

家庭可支配财富的快速增长，单一的财富配置

方式逐渐过时，多元化财富投资领域受到更多

关注。但在机会与风险并存的投资领域，并非
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人人都能掌控风险，每个人对风险的承受能力

也各有差异。众多金融工具之中，储蓄类保险

产品具有明显的安全性和稳定性特点，更容易

为大众所接受。

我国居民尤其看重保本求稳，保险理财

产品因具有保值增值的特点更容易为大众所接

受，因此“储蓄功能 + 风险保障”的保险产品

近年来越发受到青睐。对普通消费者而言，在

做好大类资产配置以及资产再平衡配置的基础

上，逐步把财富从银行短期存款转移到中长期

固收类的保险产品上来，不仅安全可靠、稳健

增值，还能享有不同程度的保险保障。

2022年 1月，英大人寿聚焦个人中长期财富管理需求，设计

开发全新保险产品“英大人寿鑫禧恒盈两全保险”（以下简称“鑫

禧恒盈”），帮助消费者更好地守富、传富。该款产品兼具“储蓄性”

和“安全性“特点，通过锁定固定利益的方式，帮助个人更加稳妥

地进行财富管理，以实现长期稳健的财富积累与人身保障功能，助

力应对“不确定”的人生风险，为消费者个人及家庭资产安全保驾

护航。具体来看，“鑫禧恒盈”具有以下吸引消费者关注的产品特色：

一、固定比例增值，利益更安全。产品具备独特的阶梯式财

富增值属性，保险期满前，每年都会按照累计已交保险费乘以固定

比例作为增值部分进行逐年累积，所对应的增值比例以契约形式写

入保险条款中，给消费者带来安全、稳健的财富增长体验。

二、定时定额，给付有保证。在保险期间内，不论被保险人

生存或身故，所有的已交保费都能保证安全。不同保险期间则对应

着不同的增值比例，如保险期间30年对应的增值比例可达4.5%。

三、保险期间多样，按需选择。“鑫禧恒盈”支持多种交费

期间选择，消费者可依据个人财富管理规划，选择3年、5年、10

年三种不同的交费期间。远高于银行定期存款期限上限的保险期间

设置，可有效降低挪用风险，并规避经济波动带来的再投资风险，

助力财富增长，从容应对家庭未来的必要支出。

案例：39岁的英先生上有老下有小，作为家中顶梁柱，其家

庭主要经济来源都来自其一人。为了保证家庭未来可以规避财务风

险，英先生选择投保“英大人寿鑫禧恒盈两全保险”，交费期间5年，

基本保额90万元，年交保险费6.03万元，累计保险费30.15万元，

保险期间选择30年。

基于两全保险的产品属性，英先生健在时，“鑫禧恒盈”可

以帮助英先生获得财富增值，至保险期满，英先生彼时69岁，可

获得满期保险金=累计保险费（301500元）+增值部分之和（379890

元），共计681390元，这笔财富可用于晚年的养老补充或者当作

一笔资产留给后人；若在保险期内英先生不幸身故，可获得身故保

险金90万元，所获得的经济补偿可以保障英先生的家庭不被击垮，

这笔钱可以保障一家人未来正常生活。

英大人寿紧跟市场变化，充分发挥保险产品风险保障与财富

增值的作用，持续丰富保险产品体系，聚焦客户长期储蓄及保险保

障需求，优化产品供给。以“鑫禧恒盈”为代表，英大人寿在产品

设计上注重长期价值，助力客户构建第二条现金流，为个人和家庭

的财务健康搭建风险壁垒。截至2022年 1月，公司在售财富管理

类保险产品32款，包括年金险18款、两全险9款、终身寿险5款，

形成了适用于不同人生阶段，满足不同财富管理需求的金融保险产

品体系。

温馨提示：本文提及的产品内容仅为简介，具体保障内容及

责任免除等内容请以《英大人寿鑫禧恒盈两全保险》产品条款为准。
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（作者供职于英大泰和人寿有限公司）




